
Cas 

 

 

 

Divisez-vous en paires ou en petits groupes. 

Il est temps pour vous d'aider Piotr à décider quelles marchandises apparaîtront dans sa 

boutique. 

1. Pour chacun des fabricants qu'il a visités, énumérez au moins deux avantages et deux 

inconvénients d'avoir des produits qu'ils proposent dans votre boutique. Utilisez les 

expressions de la boîte pour décider. Les éléments en italique peuvent être remplacés. 

2. Partagez vos idées avec les autres groupes. Inscrivez-les au tableau. 

3. Décidez quels produits seraient les meilleurs pour l'entreprise de Piotr. Dans vos 

groupes, commandez les fabricants du meilleur au pire (1 - meilleur, 4 - pire). Assurez-

vous d'expliquer vos choix. 

4. Comparez vos choix au sein du groupe. 

 

 

 

À mon avis, les meubles en bois de cerf sont de grandes affaires/ horribles parce que ... 

Je pense que vendre la céramique est une bonne / mauvaise idée car ... 

Je dirais que Piotr devrait / ne devrait pas vendre la céramique parce que ... 

Même si la vente de céramiques est une bonne idée, elle présente un sérieux 

inconvénient. Par exemple, ... 

Je pense qu'il est très risqué de vendre la céramique parce que ... 

Je suis absolument certain que Piotr devrait vendre  la céramique parce que ... 


